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Buenas perspectivas para el mercado
de las aplicaciones bajo demanda,
esta alternativa a las tradicionales
licencias del software crecerá
en Estados Unidos un 28
por ciento entre los años
2005 y 2009. En España
el crecimiento se sitúa
en un 19% como mínimo

Fuente: IDC
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La revolución del Software como Servicio (SaaS) llega a las empresas españolas. La licencia por suscripción,
en la que los programas están alojados en servidores remotos, permanentemente disponibles y periódicamente
actualizados están ganando terreno a las aplicaciones tradicionales.

La necesidad de reducir costes por un lado, junto con la de minimizar riesgos operativos y tecnológicos, están
haciendo que la marcha del mercado On Demand avance a pasos agigantados.

Según IDC, el crecimiento anual del software suministrado como servicio será del 25%, este mercado moverá
más de 9.000 millones de dólares  en todo el mundo en los próximos dos años. En España, el crecimiento
también  continúa en alza, aumentando en un 19%.

Las ventajas de SaaS son evidentes:

- Permite a las empresas escalar rápidamente, en función de sus necesidades, sin tener que añadir 
equipamiento, software ni personal.

- Los clientes pueden acceder bajo demanda, siguiendo un modelo de pago por uso, a un gran número 
de recursos informáticos, dotándose así de una enorme capacidad de procesamiento y almacenamiento
sin necesidad de instalar máquinas localmente.

- Supondrá considerables ahorros de todo tipo, incluso de consumo energético.

Las ventajas para las empresas usuarias, como hemos expuesto anteriormente son clarísimas, sobre todo de
cara al ahorro de costes, pero aún así quedan algunos interrogantes por resolver.

La contratación de SaaS supone un reto para los gestores tecnológicos, su implantación plantea dudas como,
qué hacer ante interrupciones del servicio o cómo conseguir la integración del modelo SaaS con los sistemas
ya existentes.

Para dar respuesta a todas estas cuestiones, contaremos con los mayores expertos del sector y con las
experiencias prácticas más pioneras en el mercado SaaS. Esta conferencia es un evento imprescindible para
su puesta al día, un punto de encuentro donde proveedores y usuarios analizarán todos los aspectos relacionados
con el nuevo modelo de contratación tecnológica, al que no debe faltar.

Le esperamos en el Hotel Palace, el día 27 de noviembre de 2008

Nuria Hinojal
Project Manager
División Conferencias
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08.30 Recepción de los asistentes y entrega
de la documentación
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09.00 Software como Servicio: puntos críticos
y retos del nuevo modelo

Fernando Maldonado
Program Manager
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09.25 ¿Por qué elegir SaaS?, ventajas que 
ofrecen las aplicaciones on line para la
empresa y el negocio. Potencial de Saas
para reducir los costes de IT frente al 
modelo cliente/servidor tradicional

- Acceso on line a las aplicaciones
- Reducción de costes de propiedad
- Minimización de riesgos
- Ubicuidad y flexibilidad de los servicios on line
- Redistribución del presupuesto de IT
- Ahorro en Costes de la infraestructura y personal
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09.50 El papel del proveedor de alojamiento
en el Ecosistema SAAS

Len Padilla
Director de Ingeniería
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10.15 Cuando el Software es un Servicio

Montserrat Pruna
Responsable SaaS - DME

SAGE ESPAÑA

10.40 SaaS: Security as a Service
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11.05 Pausa para café y Networking

11.30 Plataformas en modo SaaS para la 
gestión global de la PYME: Más allá 
de SaaS: SoS “Services Over Services”

José Luis Albentosa
Director General
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11.50 De 0 a 15.000 clientes. Como crear un
negocio SaaS y no morir en el intento

Joan Villalta Morro
NTRsupport Global Product Director
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12.20 El caso de FraLucca: la externalización
de servicios contables y el acceso SaaS

FraLucca, es una firma orientada a ofrecer servicios
profesionales de administración y gestión integral
de los procesos administrativo financieros, tanto
a sociedades plenamente operativas como a
sociedades instrumentales y patrimoniales

Francisco López
Presidente y Fundador
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